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引用コンテンツBEST２０（2025年度上期）
　

成功する経営者の第一条件

ビジネスメールはパターンだ！

成功する経営者の最終条件

「できる営業」と「できない営業」の違いはどこに？

給与は費用ではない／社長の給与は残り物

本当の顧客第一主義

たいていの成功は偶然

「できる営業」と「できない営業」の違いがわかりますか？

当たり前の基準

相手との信頼関係が劇的に深まる！コミュニケーションの技術

経営力の方向性

「４つの承認」を使いこなすと、相手との距離が縮まる

売買契約書（汎用モデル）

相手を否定しない。どんなときでもまず「認める」

「客単価を上げる」ＶＳ「客数を増やす」

中小企業の活性化策

社員にやる気を持たせるための仕組みは？

中途採用は職務経歴を見抜く

「自走型」のチームとは？

今さら聞けない「自社の決算書を読む方法」①決算書の仕組み

JRS会員企業 社長・経営幹部の皆様へ

（株）経営ソフトリサーチ

ＪＲＳは経営幹部から実務担当者までの知恵袋、あなたの「知りたい」に即答します

24時間・365日いつでも何回でも、豊富な経営情報やビジネス書式・事例集等が利用できます

◎コンテンツの検索方法

・JRSのホームページ（ https://www.jrs.ne.jp）を開き、「会員ログイン」ボタンをクリックします
・「会員番号」「パスワード」を入力し「LOGIN」、 上記の「情報番号（8桁）」を入力し完了です
・会員番号・パスワードは、既にご送付済の「 INDEX(情報メニュー)」の表紙に記載されています
※会員番号等がご不明の場合、コンテンツの検索方法等がわからない場合のお問い合わせは、

フリーダイヤル ０１２０－８９－０２４０まで 経営ソフトリサーチ レファレンス事業部

JRS HP QRコード


